Типовая форма составления бизнес-плана

Название проекта _______________________________________________________

Дата регистрации и организационно-правовая форма _________________________ ______________________________________________________________________

Адрес _________________________________________________________________

Учредители  (если есть) _________________________________________________ ______________________________________________________________________

Основные виды деятельности ____________________________________________ ______________________________________________________________________

Стоимость проекта _____________________________________, в том числе:

- собственные средства ____________________________________________________

- привлеченные средства ___________________________________________________ ________________________________________________________________________

Виды продукции (товары, работы, услуги) предлагаемые потребителям: 

	№
	Наименование продукции

(товаров, работ, услуг)
	Себестоимость
	Отпускная цена

	1
	
	
	

	2
	
	
	

	3
	
	
	

	4
	
	
	

	5
	
	
	


Ценовая политика:

обоснованность данной ценовой политики ___________________________________ ________________________________________________________________________________________________________________________________________________

факторы, влияющие на колебания цен (например: сезонность, отсутствие постоянных поставщиков и пр.) ____________________________________________________________________ __________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________

Конкуренты (их количество и преимущества) _____________________________________ ________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________

Способы преодоления конкуренции _________________________________________ ________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________

Способы продвижения продукции (товаров, работ, услуг) (например: реклама, скидки, участие в выставках и пр.) ____________________________________________________ ________________________________________________________________________________________________________________________________________________ 

Помещение:______________________________________________________________

________________________________________________________________________ ________________________________________________________________________

Необходимое оборудование:

	№
	Наименование оборудования
	Стоимость 

	1
	
	

	2
	
	

	3
	
	

	4
	
	

	5
	Итого:
	


 Расходы, связанные с ведением предпринимательской деятельности (если есть):

программное обеспечение (название и стоимость)________________________________ ________________________________________________________________________________________________________________________________________________ 
методическая и справочная литература (наименование и стоимость) ________________________________________________________________________ ________________________________________________________________________________________________________________________________________________ ________________________________________________________________________

________________________________________________________________________________________________________________________________________________ 

Другие расходы, связанные с ведением предпринимательской деятельности (если есть) (наименование и стоимость) _______________________________________________ ________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________

Персонал:

	№
	Должность 
	Заработная плата в месяц

	1
	
	

	2
	
	

	3
	
	

	4
	
	

	5
	
	


Срок окупаемости бизнес-проекта ___________________________________________ ________________________________________________________________________

ФИНАНСОВЫЙ  ПЛАН

	        






                                                               Руб.



	Месяцы
	Итого за год

	
	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9
	10
	11
	12
	

	1. Выручка от реализации
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	2. Себестоимость продукции  (п.2.1+2.2) 
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	2.1. Переменные расходы
      (п.2.1.1+…+п.2.1.3)
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	2.1.1  Сырье и материалы 
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	2.1.2  Топливо и энергия
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	2.1.3  Прочие
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	2.2.  Постоянные расходы
 (п.2.2.1+…+п.2.2.6)
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	2.2.1  Амортизация (если начисляется)
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	2.2.2  Фонд оплаты труда
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	2.2.3  Отчисления от ФОТ
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	2.2.4  Арендная плата (если есть)
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	2.2.5  Коммунальные расходы
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	2.2.6  Прочие 
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	3. Налоги:

(отразить все налоги уплачиваемые предпринимателем)

-
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	4. Чистая прибыль (п.1-п.2-п.3)
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	


� Переменные расходы – это расходы, величина которых изменяется в течение года под воздействием различных факторов (экономических, политических, климатических и т.д.).


� Постоянные расходы – это расходы, величина которых в течение  года не меняется (либо эти изменения могут носить единоразовый характер).





